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Un pacchetto di servizi dedicati a suppo
adeguamento a Basilea 2

Il servizio Basilea 2 si avvale dell’applicativo “SestanIl servizio Basilea 2 si avvale dell applicativo Sestan
Italy” sviluppata da “Moody’s KMV”, società leader
misurazione dei rischi di credito.

Grazie a Sestante potrete disporre di un sistema
confrontabile con i rating interni forniti dalle banche.
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ortare le aziende nel processo di 
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mondiale dei servizi di valutazione del rating e

per l’”autovalutazione” del rating di qualità e

di Basilea 2 con indicazioni specifiche sul rating del

onfigurazioni

Prima valutazione d’impatto”

matica di Basilea 2 attraverso un incontro di discussione
ncipali impatti dell’accordo di Basilea 2 sul rapporto

“Maggiore consapevolezza”
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“Pianificazione del Rating” 

del bilancio in corso di formazione per conseguire un
propria classe di rating, e/o “valuta” gli impatti sulla
hio derivanti dalle ipotesi di budget o dagli obiettivi a

del piano industriale.

one del Rating nei processi decisionali” 

utazione avviene in outsourcing, attraverso l’invio da
i dati di bilancio/budget secondo lo schema CEE,
ing e la restituzione dei risultati delle elaborazioni via
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Il software di su
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2004 2005 2006

PD 1 yr 0,22% 0,09% 0,25%
PD 5 yr 1,21% 0,71% 1,38%

P
a

2004 2005 2006
PD 1 yr 9,83% 1,76% 13,76%
PD 5 yr 10,41% 1,86% 13,81%
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Definizione della 
struttura finanziaria 

i llle banche ottimale

Costi del servizio 
proporzionali al 
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use)

Probabilità di Default

Percentili (posizionamento rispetto 
alle aziende del campione)

Classi di rating Moody’s

valore percentilevalore percentile

2006

(Capitale proprio ‐ Immobilizzazioni Immateriali) / 
(Attivo ‐ Immobilizzazioni Immateriali)   

19,81 65,35
(Risultato ante Gest.Straord. + Ammortamenti) / 
Interessi passivi 1.371,26 84,62
Oneri finanziari/ Vendite          0,22 13,66
Crescita delle vendite    11,42 68,16
(Utile netto + Imposte) / Attivo           4,00 63,84
Liquidità / Attivo circolante      2,55 45,40
Attivo circolante / Passività a breve 144,24 80,03/ , ,
Variazione nel rapporto Crediti a breve / Ricavi 4,44 74,20


